CONTATTI
R, 3394828288
& lucacuccu85@gmail.com

® Pontedera (PI)

PUNTI DI FORZA

Vendita B2B a PMI e professionisti,
rinegoziazione contro competitor

Proposte con analisi dei margini e
metodo di vendita PSS

Al generativa applicata a strumenti
di lavoro reali

Parlare in pubblico: relatore a corsi
B2B e formazione ai colleghi

STRUMENTI
Claude ChatGPT Gemini
Agenti Al MCP
HTML - CSS - JS API REST
Cloudflare Firebase Make
Zapier Spoki (WhatsApp API)
Trello VTEnext CRM
ActiveCampaign GA4

Meta Business Semrush

FORMAZIONE

Economia aziendale

Universita di Pisa - 130/180 CFU in
Finanza, Marketing e Produzione -
membro del Consiglio di facolta e del
Consiglio degli studenti dell'Ateneo

Ninja Academy

Master in Digital Marketing (2021),
Growth Hacking (2021), E-commerce
Management (2022), Digital
Advertising (2022)

Diploma
Elettronica e Telecomunicazioni - ITIS
Leonardo da Vinci

LINGUE

Italiano Madrelingua

Inglese Base

Luca Cuccu

Senior Sales Specialist - Pagamenti digitali - Strumenti Al per le vendite

Commerciale B2B con oltre 15 anni di vendita diretta a PMI e professionisti,
0ggi nei pagamenti digitali in Nexi. Esperienza in sviluppo nuova clientela,
gestione di portafogli e formazione commerciale, unita a competenze
pratiche di Al generativa e automazione applicate ai processi di vendita.

=== ESPERIENZE

@ Senior Sales Specialist - Nexi Payments SpA

03/2024 - oggi

» Inserito come hunter per lo sviluppo di nuova clientela e la gestione di un

portafoglio clienti esistente.

e Selezionato, per le competenze in ambito Al, in 3 progetti pilota per
I'introduzione dell'Al nella rete vendita Nexi.

e Scelto come buddy per i nuovi ingressi in Toscana nel 2026, seguendo la

formazione iniziale di 10 risorse.

o Formazione interna ai colleghi sul metodo di vendita PSS.

Co-fondatore - Partyguru.it

03/2022 -02/2024

» Marketplace di pacchetti per eventi privati.

o Sviluppo in prima persona di campagne ads, automazioni di marketing, CRM e
flussi WhatsApp automatici (APl Spoki).

Account Manager - Matrimonio.com

04/2016 - 02/2022

» Vendita di servizi di marketing digitale alle aziende del settore wedding e

formazione interna ai colleghi.

o Relatore ai corsi di formazione B2B dei Wedding Summit organizzati da
Matrimonio.com per le aziende, sui temi vendita e marketing.

Area Manager - Insem SpA

04/2015 - 03/2016

» Sviluppo della rete vendita in Toscana, fino alla gestione di 10 sales.

Co-fondatore - Playu.it

02/2013 - 03/2015

» Piattaforma di autopubblicazione per artisti emergenti.

Agente di commercio plurimandatario

e PROGETTI Al E AUTOMAZIONE

04/2011-03/2015

Una selezione dei principali progetti sviluppati con I'Al generativa, in produzione e usati ogni

giorno.

® Budgy

Finanza personale: entrate, spese, rate
e spese future con grafici, database
cloud e coach Al integrato.

® Superpoteri

® Dispensa

App per la casa usata da piu famiglie:
spesa, menu, frigo e dispensa,
riconoscimento prodotti da foto e
connettore MCP per gli assistenti Al.

Piattaforma web con 12 app per la vendita, usata anche dai colleghi e pubblicata su

Cloudflare. Tra le principali:

- Simulatori di offerta POS: costi,
commissioni e marginalita in tempo
reale, a confronto con |'offerta del
competitor.

- Proposte con link al cliente: link
condivisibile con storico delle aperture
e blocco anti-banca, su Cloudflare
Workers.

Raggiungimento obiettivi:
avanzamento sugli obiettivi
commerciali con calcolo dell'MBO.
Contratto automatico: compila un
contratto PDF di 68 pagine e oltre 1.200
campi dai dati del cliente.

Radar Convenzioni: database
condiviso delle convenzioni dei
competitor, alimentato da ricerca Al.



